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HQ Trust 

Wir denken in 

Generationen, 

nicht in Quartals­

berichten 

www.hqtrust.de 

Während auf dem volatilen Finanz- und 

Aktienmarkt die Anforderungen an Anlage­

strategien immer komplexer werden, setzt 

HQ Trust auf langfristige finanzielle Lösungen 

für vermögende Familien, Stiftungen und 

institutionelle Anleger. 

JJ 

Familienvermögen zu 

managen, bedeutet: Werte 

sichern, Chancen nutzen, 

Zukunft gestalten. 

JJ 

Sebastian Winters, 
Managing Partner, 
HQ Trust Düsseldorf 

Helmut Quast, 
Managing Partner, 
HQ Trust Düsseldorf 

Gegründet 2006 von der Familie Harald 

Quandt, hat sich HQ Trust als eines der 

größten unabhängigen Multi Family Offices 

Deutschlands mit Büros in Bad Homburg, 

Düsseldorf und Berlin etabliert. Das 2015 er­

öffnete Düsseldorfer Office ist seitdem von 

drei auf 23 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter 

gewachsen und betreut zahlreiche Familien 

und Unternehmen in der Region. 1 FOTOS: BERND OBERMANN 1 
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Im Unterschied zu Banken, die strengen 

Regulatorien unterworfen sind und ihren 

Kunden meist standardisierte Lösungen und 

Produkte anbieten, verfolgt HQ Trust einen 

Ansatz, der über die reine Vermögensverwal­

tung hinausgeht. ,,Wir entwickeln in intensi­

ven Gesprächen eine ganzheitliche, generati­

onenübergreifende Strategie. Dabei arbeiten 

wir so, als wenn es unser eigenes Vermögen 

wäre. Diese Verantwortung übernehmen wir 

nicht nur für das Kapital, sondern auch für 

die Werte und langfristigen Ziele der Familie", 

erklärt der Düsseldorfer Managing Partner 

von HQ Trust Helmut Quast. 

Sebastian Winters ergänzt: ,,Es ist nicht unser 

Anliegen, ein Portfolio zu verwalten, sondern 

ein Verständnis für die langfristige Vision zu 

entwickeln. Viele unserer Mandanten wol-

len nicht nur Wohlstand schaffen sondern 

auch eine nachhaltige Wirkung hinterlassen." 

Dieser Ansatz spiegelt sich in der Beratung 

zu Themen wie Nachfolgeplanung, Stiftungs­

gründung oder der Unterstützung von gesell­

schaftlichem Engagement wider. 

Ein weiterer Kundenkreis von HQ Trust sind 

Spitzensportler, insbesondere Fußballer, die 

meist in kurzer Zeit hohe Einkünfte erzielen. 

Helmut Quast: ,,Spitzensportler haben ein 

kleines Zeitfenster bis ihre Karriere vorbei 

ist. Umso wichtiger ist es, das Vermögen 

professionell anzulegen." 

Alexandra von Hirschfeld 
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